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产品。皮肤用药方面，皮炎平和顺峰两个品牌下，皮炎平有红色装、绿色

装、金色装等，前端拓展到“维柔”品牌。儿科用药包含儿童健康澳诺，

小儿感冒止咳等产品。肝胆主要包括易善复。妇科规模相对较小。 

 

2 Ԇᴺᾚ╕ ᴦṜ ֘ψ 

σ线上市场的发展反映了消费群体的行为变化，越来越多的年轻人

转到线上购药。公司高度关注线上的布局，成立了数字化中心并制定了五

年的战略规划。双十一期间公司产品销售大幅提升。多个产品分别获得相

关品类榜单第一。此外，公司在新零售渠道布局相对完整，包括京东、阿

里等电商平台，互联网医疗平台，O2O，B2C 等领域，我们都有非常深入

的合作。同时公司和传统药店客户也在不断共建线上线下赋能系统，像老

百姓、益丰、一心堂、大参林、海王星辰等都是我们合作紧密的客户。公

司线上业务自运营能力也在不断加强，公司线上更多的店铺会逐渐转为自

营模式。公司也会有越来越多更适合线上业务产品销售的推出。目前来看，

公司线上业务取得初步的成果，线上业务在公司 CHC 业务中占比约 4%，

未来 3-5 年线上业务
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4 Ԇᴺ CHC ѝזѦӷ Ғᵜ ♪ψ 

σ公司 CHC 业务中儿科领域儿科用药包含儿童健康澳诺，小儿感冒

止咳等产品。儿科产品 20 年基数较低，由于疫情儿童感冒类产品在终端下

架，因此去年儿科表现较弱，但今年疫情得到控制，加上公司强化品牌和

终端推广，儿科业务快速增长。20 年公司新并购的澳诺制药的葡萄糖酸钙

锌口服溶液是儿童补钙领导产品，在疫情期间保持了 20%左右的增长，去

年也实现较快的增长，未来仍具有较好的成长性，主要来源于：1、品牌方

面，原有产品更多是渠道品牌而不是消费者品牌。三九有非常强的品牌打

造能力，这两年陆续进行了产品升级和品牌升级的工作；2、澳诺原有业务

销售模式和公司有非常好的补充；
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业务还在探索中，推出了多个产品去做市场方面的尝试，摸索出更适合公

司体系的方式，同时重视与外部的合作，以引入更多的产品满足消费者需

求。 

 

6 Ԇᴺ OTC ҒᵜַײὝҭḟὑψ 

σ OTC 产品价格比较市场化，公司有一定提价能力。公司 OTC 产

品的提价分两种，一是核心品种由于上市多年价格都没有发生变化，但成

本已上涨很多，所以对这一类产品会陆续进行小幅提价，主要是覆盖成本

上涨的影响，同时实现品牌价值，提价的过程中会充分考虑患者的接受程

度。二是培育中的成长品种，随着产品品牌力提升，有逐渐提价的过程；

同时，公司不断升级产品体验，改进工艺及包装设计，相应也会对价格做

一定提升。这类产品的提价频率和幅度不同于核心品种，会根据市场接受

程度定价。 

 

7 ᾛ ṳᶊỴḲ ֘ᴢὝҭḟὑψ 

σ目前，配方颗粒的定位是作为传统饮片的补充，未来配方颗粒未

来市场的情况和饮片市场相关。此外，随着配方颗粒政策的实施，医疗终

端进一步放开，市场容量加大。因此，未来的配方颗粒市场的增长潜力主

要集中在对于传统饮片的替代率和市场扩容等方面。 

配方颗粒产品的价格目前没有统一的管理，11 月 1 日部分配方颗粒品

种正式实施新国标后，按照新国标生产的产品成本相较原来有一定上升，

加之中药材价格长期有涨价趋势，公司对于新标品种的定价会有适当调整，
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但也会考虑终端的接受能力，同时，公司也会持续优化成本及费用管理，

以降低成本。具体的提价幅度还要动态看今年的实际运作情况。 

 

8 ԆᴺἍỖ ѝזΊΎַײ ♪ψ 

σ抗感染业务前几年受政策影响比较大，去年抗感染业务影响已基

本降至底部，2022 年，预计在产品结构基本调整到位，以及新产品的带动

下，抗感染业务预计会实现两位数增长。同时，公司也会不断引入更多新

品。 

 

1、      9 ᶳᾛ ѝזΊΎ Ẽᵟψ 

σ公司积极支持国家集采政策，目前公司产品纳入中成药集采试点

的品种不多，约占公司营收 5%-6%左右，在业务中占比不高。以化药为

主的抗感染业务中的大品种目前已经都纳入集采，未来受集采影响较小。

中药集采湖北的结果
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10 Ԇᴺ ᵨ ⱴ♆і ᴜᵻҧᴢ ᴧַײὔֹѮὗψ 

σ公司近年来销售费用率下降，一方面是结构性因素影响，主要是

由于处方药业务占比持续下降。另一方面，公司采取有效的销售管理举措

管控了费用水平。
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品。 
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